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Die BKK EUREGIO ist eine regional ausgerichtete gesetzliche Krankenkasse mit Gber 125-
jahriger Tradition. Mit individuellen Satzungsleistungen, bedarfsgerechten Gesundheitsange-
boten sowie einer verlasslichen Nahe betreuen wir unsere Kundinnen und Kunden in der
Region.

Wir richten unseren Vertrieb neu aus und suchen

Verstarkung fur den Vertrieb (mmwid)

Ihre Aufgaben

e Als Vertriebsprofi (m/w/d) oder kaufmé&nnischer Quereinsteiger (m/w/d) sind Sie

das Gesicht der BKK EUREGIO und tragen maf3geblich zum Mitgliederwachstum bei.

e Sie nutzen lhr Verkaufstalent, um neue Mitglieder von der BKK EUREGIO zu begeis-
tern.

¢ Mit Freude organisieren und realisieren Sie individuelle Vertriebsaktionen.

¢ Sie identifizieren Potentiale am Markt, um neue Vertriebskooperationen zu finden.

e Sie betreuen und steuern langfristige (Firmen-) Kooperationen.

e Sie vermarkten und begleiten die Angebote des betrieblichen Gesundheitsmanage-
ments der BKK EUREGIO, um Unternehmen auf ihrem Weg zu einem gesunden Ar-
beitsumfeld zu unterstitzen.

Wir bieten

¢ umfassende Leistungen nach dem BKK-Tarifwerk

o selbststandiges Arbeiten in Teams

e attraktive Arbeitsplatze in Heinsberg-Oberbruch

e schlanke Strukturen

e Parkmoglichkeiten vor Ort

e kurze Entscheidungswege

e Was wir nicht bieten: Nicht einhaltbare Verkaufsziele und permanente Arbeitszeiten
in den Abendstunden.

Wer zu uns kommt, bleibt auch gerne. Wir freuen uns auf Sie!

Haben wir lhr Interesse geweckt? Dann senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen an die
BKK EUREGIO, Personalservice, Boos-Fremery-StralRe 66, 52525 Heinsberg
bzw. per E-Mail an: kundenservice0.2@bkk-euregio.de

Haben Sie noch Fragen? Rufen Sie uns an! Thomas Graf, Tel.: 02452 9016-100



